Daniela Castro Pesaque.

Av. Angamos Oeste 1569 Dpto 204 - Miraflores
Celular: 98108.5270 / Casa: 441-1966
daniela@albumania.com.pe
RESUMEN
Ejecutiva senior, graduada en Administración de Empresas. Bilingüe, con experiencia multi-funcional en las áreas de Ventas, Marketing y Trade Marketing. 
Habilidad para establecer y mantener contactos de primer nivel en el país y en el extranjero. 
Proactiva comercial y personalmente, orientada a la gestión por resultados. 
EXPERIENCIA PROFESIONAL
Albumanía Perú SAC. (Empresa Familiar)





01/2008 – a la fecha

www.albumania.com.pe
Empresa dedicada al diseño e impresión de foto álbumes digitales y productos personalizados.

Gerente Comercial
· Responsable del área administrativa y comercial de la empresa.

· Diseño de estrategias comerciales y negociaciones con clientes (Tiendas por Departamento, Empresas de Servicios, Sector Infantil y Venta Directa).

· Optimización de recursos, control de presupuestos, gastos y reducción de costos.
· Identificar oportunidades de negocio.

Cecosami Pre prensa e Impresión Digital S.A.




09/2007 – 01/2008
Empresa que brinda servicios de diseño gráfico, pre prensa e impresión digital.

Gerente Comercial – idigital.
Reporta a la Gerencia General.

· Responsable del presupuesto anual de ventas de Perú.

· Elaboración de Planes estratégicos.
· Responsable de las negociaciones con clientes.
· Desarrollo de productos.
P&L Global Network S.A. 







11/2005 – 05/2007
Compañía Comercial de Licencias y Promociones con presencia en América Latina y EEUU. 
Gerente de Licencias – Perú, Ecuador, Venezuela.

Reporta a la Gerencia General.

· Responsable del presupuesto anual de ventas de Perú, Ecuador y Venezuela.
· Desarrollo de Categorías y Licenciatarios.

· Elaboración de Planes estratégicos de negocio por cliente.
· Negociaciones con clientes.
· Responsable por la imagen de las marcas en coordinación con los socios promocionales.

· Responsable por los contratos y cumplimientos.
Mattel Peru S.A.  





                                      07/2001 – 10/2005

Oficina comercial de Mattel Inc (USA), Compañía Juguetera líder a nivel mundial.
Jefe de Trade Marketing – Perú, Ecuador, Bolivia.
Reporta a la Gerencia General.





· Planeamiento, administración y control del presupuesto de Trade Marketing.
· Análisis de la información POS de los principales clientes.

· Selección y entrenamiento del personal de Ventas (Supervisores, mercaderistas e Impulsadores).
· Coordinación con Agencias  de  Publicidad  y  promociones.

· Contacto con principales clientes (Autoservicios, Jugueterías, Tiendas por Departamento).

· Líder de promociones / material merchandising para la Región LAAM Export (Costa Rica, Panamá, El Salvador, Honduras, Guatemala, Perú, Ecuador y Bolivia).

· Trabajo en conjunto con División Licencias Región Andina (Colombia).

· Coordinación con los demás países de LAAM (Actividades de Trade Marketing).

· Coordinación con Oficina Regional Miami  - Marketing.

Productos Tissue del Perú S.A.






09/2000 – 07/2001

Empresa del Holding CMPC (Chile), dedicada a la producción y comercialización de productos de papel tissue.
Jefe de Ventas Institucionales
Reporta a la Gerencia Comercial.





· Responsable por la Venta del Canal Institucional.

· Manejo de Distribuidores (por zonas asignadas, clasificación por giros de negocio, negociación de condiciones de crédito, descuentos y cierres de ventas).

· Coordinación con el área de Créditos y cobranzas para la negociación de garantías, condiciones de crédito y aprobación de pedidos.

· Coordinación con el área de despachos y seguimiento.

· Control de inventarios.

Schwarzkopf Professional  







01/2000 - 09/2000

Área Profesional de Henkel Peruana, dedicada a la comercialización de productos para salones de Belleza.

Brand Manager Assistant
Reporta a la Gerencia de Area Profesional.
· Apoyo al lanzamiento del Tinte IGORA ROYAL en Lima y Provincias.

· Organización de Eventos y Seminarios.

· Análisis de rentabilidad de promociones.

· Elaboración de políticas de precios por canales.

· Actividades de Trade Marketing para Salones y Perfumeros.

Henkel Peruana S.A.








  01/1999 - 12/1999


Subsidiaria de Henkel (Alemania), empresa dedicada a la comercialización de productos cosméticos.
Trade Marketing Assistant
Reporta a la Gerencia de Ventas.
· Trabajo de campo – visitas a puntos de venta para posterior análisis.

· Elaboración de reportes mensuales de ventas  (por Categoría y producto)

· Manejo y capacitación al personal de ventas (Mercaderistas, Impulsadoras y promotores).

· Manejo de Rebates y concursos de ventas.

ESTUDIOS
Universidad de Lima









   1994 – 1999
Facultad de Ciencias Administrativas

Tercio Superior

Colegio Newton









    1981- 1993
Tercio Superior
CURSOS Y SEMINARIOS

Digital Printing Workshop








        04/2009
XEROX – Rochester, NY









       
Entrenamiento en Licencias








        11/2005
P&L Global Network - Mexico
Selling, Negotiating and Building Customer Equity




        07/2005
Glendining Management Consultants / Mattel Global Sales Training  

Costa Rica

Excel Avanzado









       01/2005
Universidad de Lima
Plan de Marketing








                          2003
Herramientas de Marketing Moderno

CENTRUM Católica
Seminarios de Trade Marketing 







     2002-2004
Mattel LAAM – Miami
Mattel - Toy Fairs

Los Angeles, New York









     2002-2005 

OTROS

Ingles Superior  - IB Colegio Newton.

Microsoft Office: Word, Excel, Power Point.

INFORMACION PERSONAL

Nacida en Lima,  02 Diciembre 1976.

Casada, con 1 hija.
Referencias: Disponibles a solicitud.

