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Bachiller de la carrera de Administración de Empresas de la Universidad San Ignacio de Loyola con especialización en Negocios Internacionales. Profesional dinámica, organizada, creativa y responsable. Mis últimos trabajos desempeñados han sido en las áreas comerciales y marketing realizando trabajos de análisis comercial y mucha coordinación con proveedores, actividades de generación de demanda, así como organización de eventos.








Otros datos








Idiomas	Inglés: Nivel intermedio. Berlitz – Instituto de idiomas de la católica.





Informática	Excel 2003. Expert Specialist Cibertec


MS Office. Nivel intermedio


Business Object. Nivel intermedio.





Experiencia Laboral	








Marketing Research & Information / 2009 - 2009


Cargo:	Asistente de Análisis de Ventas


          Empresa:	British American Tobacco


         Función:	Elaboración de análisis de ventas de Lima y provincias de BAT .Apoyo en la elaboración de las proyecciones para el demand plan mensual de la compañía.Control de los selling in y selling out de los distribuidores de provincias para obtener un nivel adecuado de inventarios. Responsable de la elaboración de cuotas mensuales por marcas y canales a nivel nacional.Analisis de informes de estudios de mercado con cifras de BAT y competencia.





TSG Marketing Communications / 2007 - 2009


Cargo:	Coordinadora de Marketing


           Empresa:	Hewlett Packard Perú


          Función:	Coordinar y negociar el trabajo directo con proveedores de  agencias de medios, relaciones públicas, publicidad, eventos y BTL.Encargada de la estrategia y planificación de campañas publicitarias. Responsable de la organización de eventos corporativos de la marca y de la planificación y ejecución de las campañas de fidelización de clientes.Especialista en manejo de piezas gráficas con agencias (catálogos, correos directos, invitaciones, brochures). Responsable de la compra de merchandising y de la emisión de las órdenes de compra.


    Logros: 	A un año de mi ingreso al área de TSG marketing de HP Perú, logré colaborar para que las oportunidades de negocio generadas por el área de TSG marketing de HP Perú fueran las mayores de la región andina.


TSG Comercial / 2006-2006


          Cargo:	Practicante


      Empresa:	Hewlett Packard Perú


       Función:	Generación de promociones para los distribuidores de servidores HP. Manejo de inventarios de los canales mayoristas, elaboración de cotizaciones y configuraciones para clientes corporativos.


           Logros: 	Se consiguió incrementar las ventas del producto, además de aprender a trabajar bajo presión.























Formación académica








2007-2007	Especialización en negocios internacionales


          	Universidad San Ignacio de Loyola


    


2002-2007	Bachiller en Administración de Empresas


          		Universidad San Ignacio de Loyola





Estudios Secundarios


Colegio Santísimo nombre de Jesús














       	








Administración / Área marketing


3 Años de experiencia





Ximena


López


León





25 años





Calle Conde de la Vega 454 Dpto. B101 Chacarilla, Surco


Lima





372-2336


99421-0987








ximenalexandra_84@hotmail.com
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