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Estado civil:



Casado

Dirección:



Av. Rosa Toro 683 San Luis
Teléfonos:



Casa: 435-0156
 Nextel: 813*9191 Celular: 9512 - 7690

Correo electrónico


fermerb@hotmail.com         fermerb@gmail.com 
RESUMEN

Eficiente desempeño en empresas líderes en su ámbito. Experiencia en la organización, mejora de procesos administrativos, operaciones logísticas y supervisión de la producción, marketing y ventas. Habilidades en estrategia y negociación con clientes, (autoservicios, supermercados, mayoristas en Lima y provincias) y manejo de personal (desarrollo de valores morales y culturales en el personal). Gran capacidad de trabajo y de comprometer al grupo en el logro de objetivos. Manejo de presupuestos como base en el control de gestión, experiencia en el uso de software comercial.

EXPERIENCIA:


POLIMEROS PARA LA INDUSTRIA DEL PLASTICO POLINPLAST SAC
2006-2009


 Fabricación de productos plásticos para el hogar, el comercio y la industria. Empresa fundada en 2002 (como Productos terminados), desempeñándose desde antes como Importador y distribuidos de materia Prima derivada de la Petroquímica.

Jefe de Venta Autoservicios
Proyección y elaboración de presupuesto de ventas Autoservicios.

Colaboración y aporte en la elaboración estratégica del sistema de  ventas de la empresa.

Control del personal de apoyo en tiendas (Mercaderístas, impulsadoras).

Introducción de la empresa en el canal autoservicios, logrando colocar como proveedor en las principales cadenas de Autoservicios.
Apoyo Cobranza Autoservicios

SOCIEDAD INDUSTRIAL E. COPELLO S. de R. L

2006 Elaboración y venta de vinos y piscos. Empresa fundada en 1921 ganadora de Medalla de Oro y plata – Bruselas - Bélgica 2006 Pisco Pancho Fierro, Pisco Don Esteban

Representante de Ventas
Proyección y elaboración de presupuesto de ventas distribuidores Lima y Norte.

Colaboración y aporte en la elaboración estratégica del sistema de  ventas provincias.

Control del sistema de trabajo conjunto con canal Distribuidoras Lima y Norte.

Apoyo a personal de Ventas Distribuidoras de Lima Y Norte.

Venta y Cobranza Distribuidores Lima  y Norte

BODEGAS VISTA ALEGRE S. A. C.
2005-2006 Elaboración y venta de vinos y piscos. Empresa fundada en 1857 ganadora del último Expo-Vino Perú 2005 con la Gran Medalla de Oro al mejor vino categoría Perú.


Jefe de Ventas Autoservicios

· Proyección y elaboración de presupuesto de ventas.

· Planeamiento de estrategias y campañas promocionales.

· Supervisión de exhibiciones y control de stocks en tienda.

· Organización, dirección y control del sistema de trabajo del personal de ventas.

· Programación y control de personal de apoyo (degustadoras, impulsadoras).

· Supervisión de departamento de almacén de autoservicios.


GRUPO BARI – DIMASEN – MERCADEO INDUSTRIAL - DIRPA
1998-2004 Producción y distribución de productos de consumo masivo liderando el mercado nacional en las áreas de condimentos, salsas y licores. Volumen de ventas anuales aproximados a US$ 10 millones. 

Jefe de Ventas Autoservicios
· Proyección y elaboración de presupuesto de ventas.
· Planeamiento de estrategias y campañas promocionales.

· Supervisión de exhibiciones y control de stocks en tienda.

· Organización, dirección y control del sistema de trabajo del personal de ventas.

· Programación y control de personal de apoyo (degustadoras, impulsadoras).
· Supervisión de departamento de almacén de autoservicios.

PROVITA S.A. (DERIVADOS DEL MAIZ S.A.)
1997-1998

Distribución de productos de consumo masivo a nivel nacional. Fabricación de marcas propias. 

Supervisor de Ventas Autoservicios
· Proyección y elaboración de presupuesto de ventas.

· Planeamiento de estrategias y campañas promocionales.

· Supervisión de exhibiciones y control de stocks en tienda.

· Organización, dirección y control del sistema de trabajo del personal de ventas.

· Programación y control de personal de apoyo (degustadoras, impulsadoras).

· Control de despacho diario.

DINASA – CORPORACION AGROINDUSTRIAL LA HACIENDA S.A. 
1994-1997
Producción y distribución de Vinagre y Sillau Venturo a nivel nacional.

Jefe Nacional de Ventas
· Planeamiento y gestión de ventas de los clientes de Lima y provincias.
· Supervisión en zona.
· Apoyo a la gestión de ventas de los distribuidores.
· Venta y cobranza

· Control de despacho y satisfacción del cliente.

Jefe de Ventas Sur Grande
· Planeamiento y gestión de ventas de los clientes de Arequipa, Cusco, Puno, Moquegua, Tacna.
· Supervisión en zona.

· Apoyo a la gestión de ventas de los distribuidores.

· Venta y cobranza

· Control de despacho y satisfacción del cliente.

Jefe de Ventas Lima, Norte Chico y Sur Chico
· Planeamiento y gestión de ventas de los clientes de Lima e Ica
· Supervisión y control de venta.

· Apoyo a la gestión de ventas de los distribuidores de Lima, Ica, Chincha, Huacho y Barranca.
· Venta y cobranza

· Control de despacho y satisfacción del cliente.

Jefe de Ventas Zona Norte, Centro y Oriente
· Planeamiento y gestión de ventas de los clientes de Tumbes, Piura, Lambayeque, La Libertad, Ancash, Cajamarca, San Martín, Amazonas, Huánuco, Cerro de Pasco, Junín, Ayacucho, Huancavelica.

· Supervisión en zona.

· Apoyo a la gestión de ventas de los distribuidores de los departamentos mencionados.
· Venta y cobranza.

· Control de despacho y satisfacción del cliente.

RICHARD O’ CUSTER S.A.
1986-1994

Distribuidora de marcas propias y de codistribución. Líder en su categoría.


Supervisor de Ventas Cono Norte
· Supervisión de 6 zonas del Cono Norte de Lima: Ingeniería, Comas, Carabayllo, Independencia, Ventanilla-Ancón y Santa Luzmila-Pro.

· Control de ventas y arqueo de cobranzas al personal.

· Atención al cliente y solución de posibles reclamos.


Supervisor de Ventas Distribuidores Plan Camionetas
· Planificación y organización del proyecto de ventas Plan Camionetas orientado a atender a aquellos clientes no visitados por la fuerza de ventas regular de la empresa.
· Control de inventarios de cada uno de los vendedores de este sistema.
· Atención al cliente y solución de posibles reclamos.

· Análisis y proyección de ventas.


Vendedor de autoservicios

· Atención principales cadenas de autoservicios.


Vendedor de ruta

· Zona Miraflores, Barranco, Chorrillos, San Luis, San Borja.

· Desarrollo y crecimiento horizontal de la zona encargada.

URUMA S.A.
1984-1986


Producción y distribución de marcas propias. Líder en su categoría en las principales provincias.


Representante de Ventas Viajero

· Ventas zona Junín: Tarma, Jauja, Huancayo, Chanchamayo, La Oroya, Ayacucho

· Control de ventas y cobranzas a clientes de la zona.

· Atención al cliente y solución de posibles reclamos.

LABORATORIOS COLLIERE S.A.
1983-1984
Producción y distribución de marcas propias. Dedicado a la industria farmacéutica.


Representante de Ventas Zona Cono Norte

· Ventas zona Ingeniería, Comas, Santa Luzmila, Pro, Ventanilla, Ancón, Caquetá, Villa Norte, Villa Sol, El Pacífico.

· Control de ventas y cobranzas a clientes de la zona.

· Atención al cliente y solución de posibles reclamos.

SAFNTEA “TEXTIL EL AMAZONAS”
1980-1983
Una de las principales empresas dedicada a la producción en el ramo textil. Destinando el 80% del producto a la exportación.


Departamento Standard, Partes de Producción

· Elaboración de la liquidación semanal de ingresos del personal obrero.

· Elaboración de diversos informes solicitados por la jefatura de departamento.


Departamento de Ingeniería Industrial

· Control de tiempos y estudio de material de trabajo del personal obrero.
PRESERVANTES DE MADERA S.A.
1979-1980
Empresa dedicada a la fabricación de productos químicas para la industria maderera.

Asistente Gerencia
· Control de Kardex de la producción.
· Elaboración de informes de producción y ventas.

· Participación en las negociaciones para la importación de insumos del producto

EDUCACIÓN
UNIVERSIDAD NACIONAL “FEDERICO VILLARREAL” 
1979 – 1983

P.A. INGENIERIA INDUSTRIAL


C.E.G.C. CAP. ALIPIO PONCE V.
1974 – 1978

EDUCACION SECUNDARIA


G.U.E. SAN LUIS GONZAGA (ICA)
1969 – 1973

EDUCACION PRIMARIA

SEMINARIOS

Y CURSOS 
CURSO:  SUPERVISION DE VENTAS 
2000

UNIVERSIDAD SAN IGNACIO DE LOYOLA

CURSO: GUIA PRACTICO LOCAL DE TURISMO 
1996
ANDINA DE TURISMO
SEMINARIO:  DISEÑO, EJECUCION Y PROCESAMIENTO DE ENCUESTAS
1995
UNIVERSIDAD DE LIMA

SEMINARIO: MERCHANDISING
1993
ROCSA  


SEMINARIO: TECNICAS DE VENTAS
1988

ROCSA 

SEMINARIO: PSICOLOGIA DE VENTAS 
1986

ROCSA  


SEMINARIO:  EL ARTE DE VENDER
1986

ROCSA  


SEMINARIO: COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR
1985

CALH  


SEMINARIO: CRONOMETRAJE INDUSTRIAL
1981

U.N.F.V.  


I CONGRESO PERUANO DE INGENIERIA INDUSTRIAL 
1981

Y ESPECIALIDADES AFINES


SEMINARIO:  SISTEMAS DE ORGANIZACIÓN, DIRECCION
1981

Y OPERACIÓN DE EMPRESAS


U.N.I.  G.I.P. 

SEMINARIO:  TECNICA Y CONTABILIDAD DE COSTOS
1981


U.N.F.V.  
ADICIONAL
MANEJO DE COMPUTADORAS: software en ambiente Windows XP, 98b, 95, Office 2000, experiencia en el uso de software comercial (EDI), manejo de Internet, entre otros.

IDIOMAS: conocimientos de inglés (intermedio).

AFICIONES: lectura, música (canto y guitarra), deporte.

INSTITUCIONES A LAS QUE PERTENECE: 
· Socio del club Universitario de Deportes.

· Asociación Cultural “Amistad y Criollismo”.

· Apostolado Franciscano de Caballeros de San Judas Tadeo 17ma Cuadrilla. – Ex – Capataz de cuadrilla.
REFERENCIAS
  Sr. Helmut Reinoso Perez


  JEFE DE EXPORTACIONES

Polinplast SAC.

611 6800 


   Sr. Carlos Perez Documet

GERENTE COMERCIAL


Bodegas Vista Alegre S.A.C

275-0700



Sr. Manuel Barrantes


GERENTE COMERCIAL - LICORES
GRUPO BARI – DIMASEN – MERCADEO INDUSTRIAL – DIRPA
351-6462

Sr. Ricardo Heredia

SUPERVISOR AUTOSERVICIOS

OCUCAJE
9461-6561
REMUNERACIONES:
  A Tratar
