MARIO ALBERTO GOMEZ MEDINA

Av. Alberto Del Campo 468 Torre C – Piso  10 , San Isidro , Lima  27 – Perú .
Teléfonos de contacto : Cel. 99955-0219  Casa: 511- 685-8352  Cel.pers.999443126 
Nextel : 98132*9523
E MAIL: mgomezmed@hotmail.com

RESUMEN
Ejecutivo senior con amplia experiencia en el ámbito comercial y ventas  nacional e internacional en empresas líderes de consumo masivo / alimentos  y bebidas , automotriz  y  manufactura .
Líder enfocado en el crecimiento estratégico y rentable de los negocios comerciales, con experiencia en el arranque de  operaciones  y lanzamiento de   nuevas marcas y  productos  soportados  en el  uso de técnicas de ventas , distribución  , comercialización y  mejoras de procesos.  Orientado al desarrollo, entrenamiento y trabajo en equipo, con habilidad para encontrar soluciones creativas a situaciones complejas. Experto y tenaz en negociación con grandes clientes y  Cadenas de  autoservicios. También conocedor de  políticas de precios , marketing  y trade marketing . Contador , bilingüe con estudios de  especialización en  Dirección  y  Ventas.

EXPERIENCIA LABORAL
KURESA   S.A 

Compañía Peruana ,  líder en la fabricación y  comercialización  de  Cintas y etiquetas adhesivas de la Marca Pegafan, también representante  exclusivo  de  la  marca de  bolígrafos  Japon -  Pilot   para  Perú  y  Colombia , representante  también de la  línea de Lápices  Alemania -Lyra ,  con desarrollo  de  productos  en el canal  electro - ferretero con pinturas de la  marca Bric  y  cintas   aislantes  Tecnofan  , con más  de  45 años en el mercado Peruano, con una facturación   de  US 21.millones de dólares anual.
Gerente Comercial  División Consumo.  (Octubre 2008 –  a la fecha)

Responsable de gerenciar  el área  de  ventas y  marketing , del  Planeamiento, coordinación y control  del  plan comercial de la División consumo   y de negocio  de la compañía. 

-Crecimiento campaña escolar ( Diciembre 2008 - Abril 2009 ): 14 % respecto a Campaña 2008

-Reestructuración del organigrama de Ventas  de la División: Especialización por canales de ventas, entrenamiento y desarrollo del mismo. Reportaba al Gerente general
LAIVE  S.A 

Compañía Peruano-Chileno, líder en la fabricación y  comercialización  de Productos y derivados lácteos con más  de  97 años en el mercado Peruano, con marcas como Laive,  Preferida , Suiza Embutidos y  Watts Jugos, Conservas y mermeladas” ( Grupo Santa Carolina de Chile) su socio accionarial , con una facturación en el Perú de más de  US 80.millones de dólares.
Sub- Gerente de Ventas  (Octubre 2007 –   Setiembre 2008)

Responsable de establecer los procesos de  ventas , distribución, planeamiento, coordinación, presupuesto y control  del plan de ventasl  de la compañía de los canales autoservicios / conveniencia.
Colaboradores a cargo: 192 colaboradores.

· Cumplimiento del presupuesto de ventas con  aumento estimado del  15% en la venta  en tres de las  categorías más importantes como quesos , lácteos , yogurt  y  embutidos.

· Incremento en la participación en canal autoservicios de la marca  Laive  de  5% a 8%  

· Reducción en  5 % de los costos de ventas y distribución mediante el rediseño del esquema de   distribución fabrica – central de recepción . Reportaba  al Gerente comercial.
GRUPO INDUSTRIAL BIMBO. S.A DE CV
Compañía Mexicana   transnacional líder en alimentos  de consumo  masivo, con ventas de más de US$ 8,231 millones de dólares anuales a nivel mundial con operaciones en Suramérica, Norteamérica, Asia y Europa  con  5,000  productos  y  100 marcas de  reconocido prestigio  como  Bimbo, Ricolino , Barcel, Marinela, Coronado, Oroweat, Mrs Bears, Just Jucie, Juicie Gummie etc.

 En Perú   líder en panificación con una  facturación anual   de US$  35   millones de  dólares.

BIMBO  SNACKS  USA. –  Filial   Estados Unidos de Norteamérica.
Gerente Divisional de ventas – Lider  de Proyectos                          División  Snacks ( USA - 2006-2007 )

Responsable de Re- estructurar   mediante  el proyecto METROPLEX la dinámica de  ventas y distribución de la división snacks con sus marcas Barcel, Ricolino, Juicee Gummie , Just Juicee y  Coronado; teniendo  como misión  re - entrenar, contratar   e inculcar   en los  colaboradores de  ventas :  Misión , visión ,estrategia y procesos  del Grupo Bimbo. Proyecto  que en segunda etapa  es  aplicado  al resto  de Estados del País.
Reportaba    al Director de Operaciones Internacionales.

· Rentabilizar la  operación  mediante la  elaboración , ejecución y seguimiento del proyecto Metroplex  a nivel nacional en USA , el cual consiste en evaluar el tipo de  distribución- logística y  estructura de ventas ideal para  cada  unidad de Negocio ,según el territorio  de los  Estados  de  mayor  influencia hispana ( Texas, California)
· Plan de desarrollo del equipo  de ventas logrando impartir más de 720 horas de capacitación, entre otras actividades, siendo reconocido  el gran nivel de  profesionalismo   en Cadenas de  Autoservicios y Conveniencia.

Participar del  PROCESO  DE  SELECCIÓN  para  ocupar  el  puesto de  Gerente de Cuentas –Grandes Clientes   a  nivel   Corporativo  Central  en  la  ciudad  de  México y Estados Unidos. Calificando  para el puesto siendo en primer expatriado  Sudamericano en Estados Unidos.
PANIFICADORA BIMBO DEL PERU  S.A
Gerente Divisional de Autoservicios  y Consumos   - Filial Perú
 (  Desde su Fundación 1998- 2006 )

Responsable del canal de  mayor contribución de la compañía , vía planeamiento, coordinación , control  y ejecución  del plan de ventas de la  división. Capacitación a   Fuerza de Ventas  de Perú ,Chile y Argentina. Elaboración del Plan de Profesionalización del vendedor de piso  para organización Latinoamérica.
Colaboradores a cargo: 72 colaboradores.
· Miembro de  la junta comercial  de gerencia que aumentó la participación de 30% a 88% mediante la   colaboración   en  la elaboración y  ejecución  del  plan de   ventas y Marketing en la  introducción de la Marca Bimbo y Marinela   la  cual luego absorbe  la marca Pyc  mediante la  compra de Corporación Todos.
· Aumento estimado del  55% en ventas de la categoría de panificados mediante el proyecto de capitanía  de la categoría  en las principales cadenas, introduciendo el concepto  “category  managment” 

· Reducción en  10% de los costos de ventas y distribución mediante el rediseño del esquema de   distribución “fabrica -agencia – cliente” con la  apertura de  un nuevo centro de  distribución   para  el canal   en cono sur de Lima, presidiendo  la misma  como jefe de agencia .
· Incremento en la participación en el canal autoservicios de la marca premium BIMBO de  15% a 30% . 
· Captación del 100% de la Cartera de clientes – Institucional.

·  Proponer a las cadenas de fast food nuevas ideas de negocio y desarrollo de  productos .Reportaba al Gerente 
         Nacional de ventas.

TOYOTA HEARNE   S. A .  Concesionario  oficial  de autos Toyota (1996 – 1998 )
Compañía líder  en el sector automotriz  con una facturación anual de US$  15 millones de  dólares  en Lima – zona  Surco

Coordinador de marketing –ventas  
· Liderazgo como equipo de Venta, obteniendo los Primeros Puestos en Ranking Acumulado de Ventas de Vehículos en campañas Motor Show   y  distintos  bimestres  durante  1997 . Reportaba al gerente de marketing / Ventas
COMPANIA NACIONAL DE CERVEZA  -  GRUPO PILSEN . .(1986 – 1992 )
Compañía líder  en el sector Cervecero de US$  200 millones de  dólares   anuales  a nivel nacional.

Practicas  Pre y  Profesionales

Trainee Profesional en áreas de:  Logística, compras, auditoria, administración y  supervisión  de ventas.
Lanzamiento marca  “ Danker”  Zona de Imagen.
Obtener experiencia de trabajo en distintas áreas.  
OTROS   TRABAJOS – INICIATIVAS  PROPIAS.

HUMAN GROUP  SAC.

Compañía Peruana ,  con  20 años de experiencia  en  Servicios de  Gestión Humana  y otros , Hoy cuenta  con empresas  como Equipo  A. y  New Impulse recientemente  formadas  con la finalidad de especializarse  en  unidades de  negocio  como  Intermediación laboral  , Servicios integrales de marketing  y  ventas respectivamente., 

Con una facturación  anual de  US  3.5 millones de  dólares,. Teniendo  entre  sus principales  clientes a Empresas  como Laive S.A, intradevco Industrial, Grupo Bimbo, Indumotora   ,Banco de Crédito del  Perú. Etc.

Gerente  Comercial- Socio Corporativo.  (  Julio 2009 – a la fecha )

Responsable de gerenciar  el área  de  ventas y  marketing , del  Planeamiento, coordinación y control  del  plan 

comercial de la  Compañía.(Plan estratégico, análisis mercado, Imagen, Distribución, competencia, producto)

- Captación de cuentas y negociación de las condiciones comerciales según servicio requerido / paquete  integral 

   de cada  Unidad de  negocio.

-  Estructurar   el nuevo organigrama del Departamento comercial.

- Verificar  la  ejecución del plan de marketing de la  Compañía  en sus distintas  unidades de negocio ( acciones 

  estratégicas, lanzamiento de  nuevos  servicios , publicidad , Implementación de acciones  ATL, BTL  etc.

- Capacitación de colaboradores del staff comercial  en  la Unidad de  negocio  de servicios  Integrales de  marketing  

   Y ventas en técnicas de  venta, negociación, liderazgo, coaching, inteligencia emocional manejo  de  estadística de  

    De ventas, en general  implementar  la batería de  cursos de  profesionalización de los ejecutivos de cuentas  y 

    mandos  medios.

LIGURIA  S.A

Lejia Liguria del Perú.

Compañía Peruana líder en Hipoclorito de Sodio – Lejía  para el Lavado – y  productos  de limpieza para el hogar. Maquilador de las marcas Metro y  Bells con gran presencia  en  tiendas  de autoservicios  con  una  facturación  anual de US. 3. millones  de dólares.
Asesoría a  gerencia comercial de los canales de venta  Autoservicios/ Institucional  (Setiembre 2007 – Octubre 2007 )

Responsable de establecer los procesos de  ventas , distribución, planeamiento, coordinación y control  del plan comercial , ventas  de la compañía.   
MGM  IMPORTACION   DE  AUTOS . Florida – Estados Unidos.

Dealer importador de  autos usados

Negocio Propio dedicado  a la  importación de Vehículos usados    desde  Florida - Usa  a Lima Perú , con una facturación mensual promedio   de US$ 28,000 dólares mensuales

Dealer Importador  - Socio.  (  1994  -1996  )

CONOCIMIENTOS ACADÉMICOS

Universidad Particular Ricardo Palma

Facultad de Psicología
1987 / I –  1993 / I



Facultad de Ciencias Económicas – Carrera de Contabilidad.




                 Perteneciente al Tercio Superior de Orden de Mérito     
Universidad de Puerto Rico


Ciclo de Preparación a Estudios Graduados
Recinto Universitario de Mayagüez

Colegio de Administración de Empresas Estudios  

1994                                                                              Graduados-MBA
  ESPECIALIZACION:
· Curso nacional de Supervisores de Ventas ( dictado por Secorbi- Tec en México)
· Curso especialización  KAM ( dictado  por ILACAD-Instituto Latinoamericano de Canales de distribución 

               Argentina )  Curso del jefe, selección, inteligencia emocional, negociación, trade.mkt.
· Gerencia de Ventas  ( dictado  por Organización Latinoamérica Grupo Bimbo)

· PEE Especialización en Key Account  Manager (KAM) dictado por ESAN

               Segundo puesto en orden de merito.

DATOS PERSONALES

Peruano , Casado , sin hijos.
Esposa: Romina Meléndez Carbajal – Profesora de educación inicial

Padres: Nicolás Gómez  Parodi  - Nora  Medina Aragón
Referencias  Comerciales: Corp. Wong, Supermercados Peruanos, Hipermercados Tottus, Bembos SAC, Mac Donalds, Continental SAC
Ingles  avanzado  (oral y escrito), buenos  conocimientos  de  office , tablas dinámicas  y  oracle  a nivel usuario.
Hobbies / Deportes:   Trotar  al aire libre ,  Squash.
REFERENCIAS  LABORALES ( últimos trabajos)
Victor Huertas Ulloa.

Equipo A SAC. –Human Group. – Gerente Recursos Humanos

Tef. 444-1818 Cel. 99412*5200
E mail  vhuertas@equipoa.com.pe  

Jaime Yoshiyama Sasaki

Kuresa S.A – Pegafan  -  Gerente General

Tef. 348-3001

Fernando Montedoro.

Kuresa S.A – Pegafan – Gerente de ventas Div. Industrial.

Tef 348-3001 Cel.  99813*2603

Email.  fmontedoro@pegafan.com
Luis Bernabé P.

Kuresa S.A- Pegafan – Gerente Administración y Finanzas

Tef. 348-3001

Email. lbernabe@pegafan.com
Henry   Tapia  E.

Laive  S.A –Director Comercial

Tef. 618-7600 Cel 99831*5457

Email: tapia@laive.com.pe
Igor Rodríguez

Laive S.A – Gerente de Ventas

Tef . 618-7600   Cel. 99831*5460
Email. irodri@laive.com.pe
Gerardo Reucshe

Laive S.A-  Sub Gerente Ventas provincias

Tef. 618-7600  Cel 99831*5451

Email. greusche@laive.com.pe
Sandro  Solimano S.
Laive S.A –Gerente  Recursos humanos

Tef. 618-7600  Cel.  99818*4965

Email. ssoliman@laive.com.pe
Gonzalo del  Solar. 

Ex gerente Administración y Finanzas Laive S.A

Hoy Gerente Administración y  Finanzas

PECSA.

Tef. 411-4696 Cel. 99410*3495
Email. gdelsolar@pecsa.com.pe
Miguel Angel Aguilar

Ex Gerente nacional de Ventas Bimbo del Perú
Hoy gerente nacional de  Ventas Bimbo Chile- Ideal.

Tef. 56-02 6758200   ( Santiago de Chile  Fabrica)  Cel. 00-56998839747 

 Email. Maguimon1@grupobimbo.com
Alfredo  Farrera L.
 Bimbo del  Perú- Gerente nacional de Ventas

Tef. 625-1010  Cel.  99813*4617

Email. ffarrper@grupobimbo.com
Juan Bracamonte A.
Bimbo del  Perú S.A – Gerente Divisional de ventas.
Tef. 625-1010  Cel.  99810*3798
Email   jbracace@grupobimbo.com
Karina Garcia Ch.

Bimbo del Perú S.A- Jefe de Trade Marketing

Tef 625-1010  Cel. 9977599068

Email. kgarccha@grupobimbo.com.pe
Eduardo Rivera M.
Bimbo  del  Perú  S.A- Gerente de Personal

Tef. 625-1010  Cel 99419*4209
Email. erivemell@grupobimbo.com.pe
REFERENCIAS  COMERCIALES  y PERSONALES

 Gerardo Bedoya G.
Gerente de Compras

 Hipermercados Metro – Corporación Wong. S.A

 Telefonos: 626-0000  central .

 Cecilia Romero M.

 Gerente de Compras
 Supermercados Wong – Corporación Wong S.A
 Tef. 626-0000

  Felix Toledo P 
  Telefonos: 626-0000 
  Gerente de Compras

  Hipermercados Tottus – Grupo Falabella.

  Telefonos:  616-1000 central

   Cel.9951-15818

  Erick Wong L.

  Director
  Corporación Wong S.A
  Telefonos: 626-0000  central
  Carlos Wong L.

  Gerente de Tienda 
  Corporación Wong S.A

   Telefono cel Nextel : 99421*1518

  Carlos Camino C.

   Director

    BEMBOS SAC

    Telefonos: 477-4010 central

   Fernando de La Flor

    Director

    Arcos Dorados S.A – Mac Donalds.

     Telefonos: 258-2111 central
    Eduardo Vasquez H.
    Gerente de  Region.

     Supermercados Peruanos

     Telefonos: 618-8000 Central

    Jose L. de Sousa Ferreyra

     Director.

     Lejia Liguria SAC

     Telefono: 477-0206

