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JUAN JOSÉ RAMIREZ CHAMORRO

PERFIL PROFESIONAL: Profesional especializado en Administración y Sistemas, con grandes competencias en dirección, organización, supervisión, planeamiento, análisis, e interrelación con personas de todo nivel, responsable, organizado y creativo, acostumbrado a trabajar bajo presión y en función a objetivos. 

                           Datos personales



 

Fecha de Nacimiento
: 19 / 03 / 76
Nacionalidad

: Peruano
Teléfono
 móvil

: 998244382
Teléfono casa

: 3325232
DNI


: 15738604
Licencia de conducir         : Q15738604

Dirección            : Calle Palo Rosa 145 Dpto. 302 Urb,                                                                      Jardines de Higuereta, Surquillo



E – mail

            :jujo1976@hotmail.com,jjramirez@videoandes.com.pe
educacion


                       

C.E.P. San José – Hermanos Maristas 



Huacho


Instituto Superior Tecnológico “CIBERTEC”, Carrera de 
Administración y Sistemas




              Lima


                            Universidad Ricardo Palma 



              Lima
Facultad de Ciencias Económicas y Empresariales

Carrera de Administración 
Asociación Cultural Peruano Británico (intermedio)


Lima
              

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Mar.06 - A la fecha
Distribuidora Video Andes S.A.




Lima




Gerente Comercial
Manejo de las áreas de ventas y almacén, coordinación y aprobación de campañas promocionales junto con la gerencia de marketing para la venta de dvd´s, cd´s, bluray’s y videojuegos.
Logros más importantes:
· Ampliación de la cartera de clientes.
· Se lograron mejoras en la exhibición de los productos alcanzando incrementar las ventas.

· Mejoras en los tiempos de entrega de los productos gracias a la reorganización del área de almacén.

· Reducción de los gastos de ventas gracias a un nuevo sistema de despacho y transporte.
Feb.05- Feb.06     
Distribuidora Video Andes S.A.




Lima



Ejecutivo de Cuentas Clave
Encargado de las cuentas corporativas, trato con directivos de empresas, participación directa en las campañas promocionales, creación de estrategias de ventas, supervisión y manejo de 12 impulsadoras para los grandes almacenes,  supermercados  y otras tiendas.
Mar.04-Ene.05
              Andes Films S.A.

 



Lima
Asistente de Ventas – Supervisor de Ventas
Coordinación con los gerentes de programación de los cines, elaboración de la facturación semanal de los cines, participación en las decisiones de las futuras proyecciones, elaboración de cuadros de ventas, ingresos de taquilla, supervisión de controladores a nivel nacional (10) y pago de los mismos.
May.99-Mar.04

Banco de Crédito del Perú
               
  Huacho - Nazca  Lima



Asistente de Banca de Servicio y Bóveda



Cajero terminalista, conocimiento de productos bancarios, posteriormente cuadre de  letras, organización, control y seguimiento de la documentación recibida y atendida, reemplazo a supervisores o apoderados, cuadre de bóveda, preparación remesas y compensaciones, reabastecimiento y mantenimiento cajeros automáticos, responsable servicio correspondencia y expedición.
Ene.99-Abr.99

Wiese Aetna Cía. De Seguros y Reaseguros


Lima
Consultor de Seguros de Vida, conocimiento de los productos de la compañía.




Mar.96-Jun.98

Giva S.A.






Lima

Auxiliar Administrativo 





Colaboración en la atención de la casa de cambio, cuadre de caja diario, envío de reportes a la gerencia, comunicación con la matriz sobre las variaciones del tipo de cambio.
May.94-Mar.95

Lima Real






Lima



Participación en la campaña de lanzamiento de la Cerveza Morena y Cristal Light como promotor de ventas, apoyo de anfitrionas.
CURSOS DE CAPACITACIÓN


· XIV Diplomado de Gestión Empresarial – Escuela de Empresa de Lima Setiembre 2002 – Enero 2003.

· Programa de Capacitación para Promotores de Banca de Servicio  - Banco de Crédito del Perú – Junio a Julio 1999.

· Programa de Capacitación para Consultores de Seguros de Vida – Wiese Aetna Cía. de Seguros y Reaseguros – Enero 1999.

· Programa de Titulación en Administración y Sistemas – I.S.T. CIBERTEC (Enero 1999 a Marzo 1999): Benchmarking, Empowerment, Organización de Negocios Independientes, Excel para Finanzas.

seminarios y congresos


· Semanas de Conferencias UP DATE´97 – I.S.T. CIBERTEC. Tema: Correo Electrónico (Cosapi Data).

· EXPLORA´98 – I.S.T. CIBERTEC. Tema: Levedad Empresarial – Planeamiento y Requerimiento de Materiales.

· Curso de Lavado de Dinero – Banco de Crédito del Perú.
· Taller de Calidad I – Banco de Crédito del Perú. Tema: Calidad Total 2000

· Taller de Calidad II – Banco de Crédito del Perú. Tema: Eficiencia Operativa 2001

· Taller de Calidad III – Banco de Crédito del Perú. Tema: Integrante de Equipo 2002

· Taller de Calidad IV – Banco de Crédito del Perú. Tema: Comportamientos eficaces                                                                                                                                     (Logrando el equilibrio emocional) 2003

· Seminario de Planeamiento Estratégico – Escuela de Empresa de Lima. Octubre 2002.

· Seminario de Marketing Estratégico – Escuela de Empresa de Lima. Diciembre 2002.
· Seminario de Planning y desarrollo de marcas – PUCP – 4,5 y 6 de Septiembre 2007
Información General


· Conocimientos de Informática: Office avanzado, Outlook, Internet, entre otros.
· Pasatiempos: Fútbol, cine, música.
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