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Gian Frank  O Connor  Beteta 

Bachiller en Ingeniería Industrial por la Universidad del Lima. Dos años de experiencia en el Área de Marketing y Comercial en empresas comercializadoras y de consumo masivo. Capacidad de planificación para el logro de objetivos institucionales. Habilidad para el trabajo en equipo y manejo de relaciones interpersonales. 27 años de edad.

	Áreas de interés
	Desarrollo profesional en las áreas de Marketing, Trade Marketing.


	Referencias académicas
	· UNIVERSIDAD DE lIMA (2000-2007):  

· Facultad de Ingeniería Industrial

· Bachiller en Ingeniería Industrial 

	Experiencia profesional
	MG Rocsa S.A. (Febrero 2009 – Setiembre 2009): Jefe de Marca – Área Marcas Propias 

· Desarrollar el plan de ventas a Nivel Nacional.
· Seguimiento de ventas diarias (por oficina y canal de distribución) .

· Crecimiento de Kpi´s Indicadores.
· Elaboración de promociones y Concursos de ventas.

· Gestion de PPIM de Marketing.

· DRP para categorías importadas.

· Estrategia de precios (Go to market) .

· Gestión de productos de Campaña.

· Evaluación de cambio de proveedores.

· Elaboración de planes de producción.

· Elaboración de material de merchandising y gestión para colocación mediante promotoras.
· Desarrollo de empaques y material de mercadeo de lanzamiento.

· Extensión de línea: Blister de Alka (Pilas), Display  Exhibidor en Antorcha (fósforos), Hornimans Infulinea (Te Dietético), Cubitos x 2 (Hoja Redonda).

MG Rocsa S.A (Mayo 2008-Febrero 2009): Ejecutivo de Negocio –Área Comercial
· Promociones y estrategias de  precios.
· Concurso a la FFVV.

· Acuerdos Comerciales con proveedores.

· Rentabilizar el negocio.(utilidad/inversión)
· Liquidación de cuentas por cobrar con proveedores.

· Optimizar los Kpis indicadores: Nivel de servicio, Día de inventario, ventas, márgenes.
· Seguimiento de ventas diarias.





Industrias Alimentarias Blasar S.A. (2007 – 2008): Ejecutivo comercial y marketing– Área Comercial

· Estrategia de precios.

· Desarrollo de empaques.

· Exhibición en tienda AASS.

· Cross-selling con productos complementarios.

· Colocación de órdenes de compra.
· Reporte de ventas por cadena de AASS.

· Concursos de exhibición para mercaderistas.

	Experiencia pre-profesional
	Confecciones José Tueros : Practicante - Área de Logística 

· Colocación de órdenes de compra.

· Recaudar información necesaria del producto y mejorar condiciones comerciales para licitaciones de Entidades Estatales.  

· Inventario de materias primas y productos en proceso (DRP).

· Control de diferencias de inventario.

	Idiomas
	· Euroidiomas – 2009: Nivel intermedio.

· Centro de Idiomas Británico (2004-2005): Nivel Intermedio.

	Informática
	·  Cibertec– 2008: Avanzado - MS Office (Excel, Word y Power Point).

	Meritos
	· Líder de la campaña Navideña del 2009.

· Record en ventas en la presente temporada de filtrantes Hornimans.

· Record en ventas en categoría Conservas Hoja redonda.

· Relanzamiento de Antorcha.

	Investigaciones realizadas
	· “Sangre de Grado”- Seminario de Estudio Preeliminar  (Diciembre  2007): Implantación de planta de sangre de grado en solución para el uso como astringente, cicatrizante y hemostático lo que ayuda para enfermedades de la piel (erosiones, heridas, etc.) y las que presentan dificultades con otros tratamientos como ulceras.

	Hobbies 
	· Practicar  Fútbol y surf, lectura y cine.

	Referencias Personales
	· Sr. Jorge Morales: Gerente de Comercial, M.G. Rocsa S.A.-  Teléfono:  99 407*1085.
· Sr. Miguel Chirinos : Gerente de Canal  Johnson &Johnson- Telefono: 99 3524191.
· Sr. Daniel Paskvan : Jefe de Ventas de canal Tradicional Sociedad Aceitera – Teléfono: 99 837 * 9027.
· Sr. Felipe Vanini : Gerente de Marketing, M.G Rocsa S.A.-  Teléfono: 6189000..
· Sra. Blanca Sarmiento: Gerente Comercial, Industrias Alimenticias Blasar - Teléfono: 315 0800.


