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PAULO ENRIQUE RODRIGUEZ TORERO

Calle Paris 091 dpto. 102 San Miguel - Lima
Teléfonos :  Celular: 986595361 Casa: 694-6211
D.N.I.: 09992846 Edad: 38 años Lic. Conducir: AE-0167273
E-mail: erodriguez@cipsa.com.pe
RESUMEN DE VIDA

Bachiller en Administración de Empresas (IPAE). Manejo del idioma inglés (Nivel Intermedio).  Manejo de Computación Word – Excel (Nivel Intermedio).

Experiencia en Empresas de Consumo Masivo: Alimentos, Bebidas, Golosinas,  y Servicios.

Experiencia y fortaleza en Planeamiento, Dirección, Organización y Gestión Estratégica Comercial, Desarrollo de Nuevos Productos, Apertura de Nuevos Canales de Ventas, Ampliación de Participación de Mercado .

Experiencia en Administración y Marketing, Desarrollo de Mercados a nivel local y nacional.

Experiencia en Negociaciones Comerciales y Manejo de Personal.

Conocimiento de todo el mercado peruano, Norte, Sur, Centro, Oriente.

Soy una persona honrada, dinámica, proactiva, emprendedora, creativa y motivadora, con disponibilidad para viajar o residir en Provincias.

EXPERIENCIA LABORAL
· CORPORACION DE INDUSTRIAS PLASTICAS S.A. Abr. 2003 -                                      Jul. 2009 
Supervisor de Ventas Mayoristas Lima Distribuidores Provincias (Lima-NorteChico-Chimbote-Huaraz-Iquitos-Trujillo-Arequipa-Pucallpa-Ayacucho-Cuzco-Tacna)
· Planificación de nuevas políticas de precios y ventas.

· Organización y dirección de distribuidores y FFVV.

· Apertura de nuevos canales de ventas, distribuidores provincias.

· Manejo de créditos y cobranzas en distribuidores y otros clientes.

· Desarrollo de nuevos mercados en Provincias, cumplimiento de cuotas.

· Políticas de incentivos a distribuidores, FFVV y clientes finales, conducción de eventos y promociones.

· Cobertura óptima tanto horizontal como vertical, merchandising, manejo de promotoras, impulsadoras y mercaderistas.

· Conocimientos de estrategias de la competencia.
· MASTER FOODS DEL PERU S.A. Línea M&M-Pedigree                                Jul. 2001 – Mar. 2003
Supervisor de Ventas Lima Distribuidores, y Provincias (Lima-Chiclayo-Piura-Cajamarca)
· Planeamiento y estrategias de ventas.

· Organización y dirección de Distribuidores y FF.VV

· Políticas de precios.

· Gestión comercial, apertura de nuevos canales de ventas.

· Desarrollo de nuevos mercados y cobertura optimizada.

· Manejo y dirección de personal.

· Cumplimiento de cuotas de ventas, manejo de porcentajes mínimos  de devoluciones por ser productos perecibles.

· Coordinación optima en distribución de productos perecibles.

· PANIFICADORA BIMBO DEL PERU S.A.
Oct. 1998-Jun. 2001
Supervisor de Ventas (México DF-Lima-Chiclayo-Huancayo)

· Introducción y Apertura de mercado a nivel nacional de un nuevo producto en inicio de operaciones en el Perú.
· Creación  y elaboración de nuevas rutas para la FF.VV

· Optimación y capacitación de la FF.VV.

· Captación de nuevos clientes en Lima y provincias.

· Cumplimiento de cuotas de ventas, manejo de porcentajes mínimos de devolución por ser productos perecibles.

· Coordinación óptima en distribución de productos perecibles.

· Política de precios y valores agregados al diario.
· Eventos y promociones de la línea.
· Manejo de personal.

· GESTETNER S.A. 

          Ene. 1993–Mar. 1997
Representante de Ventas – Supervisor de Ventas

· Estrategias de incorporación de nuevos clientes, sector privado y público.

· Negociaciones con instituciones públicas y privadas.

· Desarrollo de nuevos mercados.

· Manejo de personal a mi cargo.

· Ejecución y cumplimiento de cuotas y metas trazadas por la Empresa.

· Coordinación de compras y distribución de las máquinas a mi cargo.

· Manejo de personal técnico a mi cargo.
· Supervisión de campo.

· COMPAÑÍA NACIONAL DE CERVEZAS S.A.A.
Ago.1989–Oct. 1992
Representante de Ventas
· Cumplimiento de cuotas y desarrollo de nuevos puntos de venta horizontal.

· Participación en eventos y promociones (degustaciones).

· Gestión comercial, negociaciones.

· Manejo de créditos y cartera pesada.
· Política de precios, conocimientos de estrategias de la competencia.

EDUCACIÓN

Bachiller en Administración de Empresas


1989 – 1992
IPAE
Secundaria  Colegio Santa Rosa




1983 – 1987
Primaria  Colegio Claretiano – Lima



1977 – 1982
OTROS CURSOS
CURSOS RECIBIDOS EN VENTAS, SUPERVISION Y MANEJO DE PERSONAL

A) Curso de Ventas (México DF  Enero 98 – Febrero 98)

B) Curso para Supervisores de Ventas (México DF  Marzo 98)

C) Curso de Selección y Permanencia de Personal

D) Curso de Relaciones Laborales

E) Curso del Jefe

F) Curso para la Administración del Personal

G) Curso de Seguridad e Higiene

H) Curso de Calidad Total y Superación Personal
I)  Como conservar a nuestros clientes a través de un servicio excepcional.
J) Gestión en Ventas y Marketing
REFERENCIAS PERSONALES

Sr. ALBERTO WEINBERGER


Director Gerente de Food Perú 


Teléfono: 438-8681


Sr. FABIO AMANQUI


Supervisor de Ventas GESTETNER S:A:


Teléfono: 442-8300


Sr. EDDY ZEVALLOS


Divisional PANIFICADORA BIMBO DEL PERU S.A.


Teléfono: 515-1010


Sr. GUSTAVO MIROQUESADA


Gerente de Ventas FABOSA


Teléfono: 336-8295

