ALESSANDRA SOLIMANO SALOM
Av. Javier Prado Oeste 1680, Dpto 1401, San Isidro
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Cel.: 993-558110
E-mail: solimano.alessandra@gmail.com
Profesional egresada  de la Facultad de Ciencias de la Comunicaciones de la Universidad de Lima con especialidad en Publicidad y Marketing. Experiencia en el desarrollo de productos y servicios, promociones y presupuestos, organización de eventos y desarrollo de estrategias para llegar de la mejor forma a los clientes e incrementar las ventas. Conocimientos amplios en el desarrollo de imagen institucional, comunicación interna y motivación para el personal. Habilidad para liderar grupos humanos, orientando las habilidades de las personas al trabajo en equipo y a la mejora continúa. Facilidad para el trabajo en equipo y bajo presión.
EXPERIENCIA PROFESIONAL
HOTEL Y RESTAURANTE QIA ECOLODGE    



 01/2009 – 11/2009
Hotel recién inaugurado el 28 de Julio del 2009 en Cañete.  
Jefe de Marketing                                                                                                 06/ 2009 – 11/2009
Principales funciones:
· Imagen institucional.
· Diseño de todo el  material publicitario: brochures, volantes, tarjetas de presentación, página Web.

· Creación de la carta de comida con ayuda del chef principal y diseño de todos los elementos del Restaurante que resaltan la Imagen institucional 
· Publicidad en revistas

· Publicidad en medios alternativos.
· Búsqueda de clientes.

· Visitas a agencias de viaje
· Visitas a clientes corporativos
Logros:

· Contrato con la empresa Coga donde se logro una ocupación del 90% del hotel.

· Aumento de la cantidad de comensales en 20%.
Encargada de Proyecto                                                                                       01/ 2009 – 05/ 2009
Principales funciones:
· Implementación del hotel. 

· Coordinación con Ingenieros y albañiles para la construcción e implementación del hotel.

· Selección y capacitación  de los colaboradores del hotel.
Logros:
· Inauguración del hotel el 28 de Julio del 2009.

PATPAL  (Parque de Las Leyendas)                                                                    10/2007 – 10/2008
Parque de entretenimiento que recibe a más de 1,800,000 personas al año. Expone ante el peruano y los turistas la biodiversidad del mundo, nuestro patrimonio arqueológico y cultural reconocido a nivel nacional e internacional.
Jefe de Marketing y de Relaciones Institucionales

                
Principales Funciones:

· Programar, coordinar y ejecutar acciones de comercialización, información, divulgación, comunicación y prensa.

· Difundir permanentemente la imagen institucional.

· Creación y supervisión de obras para el mejoramiento del Parque.

· Búsqueda de auspicios, convenios, asociaciones, etc.

· Búsqueda de clientes interesados en alquiler de espacios o samplings. 

· Preparación del periódico mural, boletines internos y similares.

Logros:

· Convenio con Donofrio. 

· Convenio con Vallas.

· Realización de proyectos (Felinario y Laguna Recreativa) aprobados listos para la elaboración. 

· Relanzamiento del acuario de lobos de mar.

· Cambio de imagen del Parque de Las Leyendas ante la ciudadanía.

· Realización de eventos.

· Incremento de la afluencia de público en un 20%.

MERIDIAN IQ                                                                                                          07/2006 - 10/2007
Operador Logístico, soluciones integrales de logística dentro del sector minero.
Jefe de Marketing LATAM




       (Enero 2007 – Octubre  2007)

Asistente de Marketing 


                               (Julio 2006 – Diciembre 2006)

Principales funciones: 


· Encargada del Marketing para Perú, Colombia y Chile.

· Desarrollo de estrategias de imagen institucional, comunicación interna y motivación para el personal.  

· Desarrollo e implementación de estrategias para lograr el incremento de las ventas incluyendo la organización de eventos y participación en ferias.

· Diseño de todo el material promocional (brochures, flyers, presentaciones comerciales, etc). 

Logros:

· Realización del evento INFOMINA donde se participó auspiciando el evento y con un espacio en la feria, logrando introducir a la empresa en el sector. 



· Realización de evento EXPONOR en Antofagasta, Chile donde se obtuvo un incremento en la cartera de clientes de 20%.

· Diversas campañas internas que lograron la motivación e integración de los colaboradores de Meridian IQ.

· Creación de la Intranet de Meridian IQ.

· Campañas de marketing que lograron crear un posicionamiento claro y definido en el mercado. 

· También se logró crear una excelente imagen institucional ante los clientes actuales y futuros clientes.

LABORATORIO SCHERING PLOUGH DEL PERÚ 

Laboratorio farmacéutico. Marketing en el área de Oncología y Biotecnología

Encargada del producto PEGINTRON que sirve para combatir la Hepatitis C y REMICADE que combate la artritis severa. 
Practicante / Asistente                                     

                                      07/2005  -  07/2006
Principales funciones: 



· Responsable de los gastos del producto y del rendimiento de este. 

· Creación de las estrategias a usar para lograr mayores ventas. 

· Organización de los eventos, etc.

Logros:

· Realización de eventos para que los pacientes estén informados sobre su enfermedad. 

· Realización y ejecución del presupuesto de gastos de marketing para el 2006.

FORMACIÓN ACADÉMICA

UNIVERSIDAD DE LIMA       



                                            2000  - 2006
Ciencias de la Comunicación
Especialidad: Publicidad y Marketing

Tercio Superior

COLEGIO VILLA MARÍA




         
Villa María La Planicie (secundaria) 



                                 1993 – 1999
Villa María Miraflores (primaria)




                                 1988 – 1993
REFERENCIAS

A solicitud.






