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Presentación

Ingeniero Industrial con experiencia en manejo de personal, dinámico, proactivo y con disposición al cambio. Capacidad de Liderazgo, facilidad en las relaciones interpersonales, gran sentido de orientación al servicio, responsabilidad, honestidad e integridad ética y moral. Capacidad de trabajo bajo presión.

Datos Personales

Peruano, soltero, 34 años, DNI 10001487, CIP.87629, Licencia de Conducir D10001487, dominio de MS Office, Manejo de Sistema AS/400 a nivel usuario, con conocimiento intermedio de inglés.

Educación
1° al 4° ciclo
1993 – 1995

Estudios Generales Ciencias para Ingeniería Industrial

Pontificia Universidad Católica del Perú

1° al 10° ciclo
1998 – 2002

Ingeniero Industrial

Universidad Nacional de Trujillo

Detalle de Experiencia Laboral

LOUIS DREYFUS PERU S.A.
Av. Víctor Andrés Belaunde 280 Of.301 San Isidro, Lima / Telf.6145600

Líder mundial en el proceso de productos agrícolas y de la comercialización de diversos tipos de commodities.  Fundada y con base en Europa, Louis Dreyfus tiene una fuerte presencia regional en Norte y Sur América, Europa, Asia, el Medio Oriente y África. La sucursal en Peru, LOUIS DREYFUS PERU SA, opera con granos, aceite, biodiesel, café y metales. 
Trader Junior y Operaciones División Granos y Oleaginosas                                 Marzo 2008 – Diciembre 2009
Mis principales funciones son las siguientes:
Comercial:
· Venta: Cotizar productos en stock según requerimientos del cliente, el cual implica un proceso de negociación en precio y condiciones de pago y despacho.

· Atención al cliente: Velar por que las condiciones pactadas con el cliente se cumplan por ambas partes, haciendo la función de facilitador. 

· Mercado: Informar sobre los precios de venta de los competidores al día, nacionalizaciones de la competencia, stocks de la competencia en almacenes. Verificar los precios de reposición con mercado abierto y al cierre de nuestros productos para ver si estamos dentro del mercado para hacer los ajustes que correspondan con Gerencia del área.

Logística:
· Cotizaciones : Cotizar con nuestros proveedores de servicios (transporte, estiba/desestiba, almacenaje, molienda, fumigación) y productos (sacos) para conseguir los mejores precios y condiciones
· Operaciones: Responsable de las descargas en diversos puertos (Callao, Salaverry) coordinando con el transporte, agente de aduana, agente de desestiba, agente naviero y almacenes para que no existan demoras innecesarias y tomar las acciones correctivas si el caso lo amerita. En otros casos responsable principal en la recepción de producto de nuestros clientes con la misma finalidad

· Almacenaje : Responsable de buscar los espacios adecuados en los almacenes que cumplan con las condiciones para la recepcion nuestros productos

Calidad:
· Temperatura: Verificar la temperatura de nuestro productos mediante inspección periódica a las rumas y haciendo mapeos lo que se convertirá en el historial. En caso el producto comience a elevar temperatura, se toma las acciones correspondientes como el enfriamiento a los puntos afectados mediante cortes de lote y estiramiento del producto por lo que se toma la responsabilidad del despacho a clientes para ir entregando lo que esta en optimas condiciones hasta que los puntos afectados regresen a las condiciones ideales.
· Grano: Verificar la calidad del grano, partidos y finos durante al estadía en almacén. Verificar el correcto manipuleo del producto al momento de la recepción y despacho. Velar por que cumplan con el correcto almacenaje de nuestros productos y que tomen las acciones debidas de acuerdo a las circunstancias
· Fumigación: Verificar la posible infestación de nuestros lotes ya sea por el tiempo de almacenaje o contagio de otros lotes en almacén. Se toma las medidas correctivas.

CORPORACION DE CEREALES S.A.C., 

Av. Central 410 2Piso San Isidro, Lima

Empresa dedicada a la importación de granos como maíz, torta de soya, torta de girasol, trigo entre otros, con el fin de comercializarlos con empresas dedicadas a la avicultura, porcicultura, ganadería, entre otras. Empresa con operaciones en Lima, Trujillo y Chincha. Facturación anual aproximada de US $30 Millones.
Mis funciones comprendían las ventas y atención al cliente, ejecución de operaciones de descarga y despachos, control de la calidad del producto, manejo de inventarios y manejo de personal. 
Administrador de Almacén Chincha y Representante de Ventas – Zona Sur

(Cañete, Chincha, Pisco, Ica, Nazca) 

                                                                                        Julio 2004 – Febrero 2008
Logros:

· Aumento de las ventas en 20%, asimismo mejora en las relaciones interpersonales con los clientes.

· Implementación de la infraestructura del Almacén ubicado en Chincha (zonas de almacenaje, oficinas, servicios higiénicos, balanza, entre otros)

· Optimización de tiempos y movimientos, reflejado en la disminución de los tiempos de recepción y despacho.

· Mejora en el control de los despachos, generando disminución de las mermas.

· Fidelización de los clientes.

Representante de Ventas – Zona Norte

(Chimbote, Trujillo, Chiclayo, Piura) 
                                                                                            Julio 2003 – Junio 2004
Logros:

· Aumento de las ventas en las ciudades de Trujillo, Chimbote, Chiclayo y Piura.

· Mejora en las relaciones interpersonales con nuestros clientes.

BECA S.A.C., Trujillo, La libertad

Representante de ventas en la Zona Norte de la empresa Teknoquímica S.A.; empresa dedicada a la fabricación y comercialización de pinturas, pegamentos, resinas y productos de limpieza marca Tekno.

Mis funciones comprendían supervisión de personal, atención al cliente, ventas y procesos administrativos.
Supervisor de Ventas (Trujillo, Chiclayo).
Octubre 2001 – Julio 2003

Logros:

· Aumento de ventas en un 20% en la ciudad de Trujillo.

· Ampliación de la cartera de clientes.

· Disminución en 10% de la cartera de clientes deudores.

Soporte Comercial y Administrativo

      Enero 1998 – Septiembre 2001
Logros:

· Reestructuración y organización de los procedimientos dentro de la empresa.

· Implementación de procesos para mejorar la atención de los requerimientos de los trabajadores.

· Mejora en el seguimiento de pedidos realizados a Teknoquímica por Beca SAC, generando una disminución considerable en el tiempo de atención de los mismos.

· Mejora en la relación con los proveedores (transporte, servicios de imprenta, útiles de escritorio, mantenimiento de equipos de cómputo, mantenimiento de local, entre otros), lo cual beneficio a la empresa con prestaciones de servicio de mejor calidad y en el tiempo y lugar requeridos.

Cursos de Especialización

· SENATI Trujillo

Operador de Microcomputadoras
(Julio 97 – Noviembre 1997)

· SENATI Trujillo

Programador de Visual Basic

(Diciembre 97 – Febrero 98)

· Juris Aduanas S.R.L. Asesores y Consultores

“XXXVI Curso de Especialización en Comercio Exterior y Aduanas”

(Octubre 2001 – Enero 2002)

· Pontificia Universidad Católica del Perú

Instituto de Corrosión y Protección (ICP-PUCP)

Protección Anticorrosiva Mediante Sistemas de Pintura 

Curso impartido al personal de Teknoquímica S.A.

(Febrero 2002 – Abril 2002)

· Instituto Cultural Peruano Norteamericano

Programa Intermedio de Inglés

(Julio 2002)

· Centro de Desarrollo Empresarial

Laboratorio de Negocios (Simulación Empresarial)

(Septiembre 2002)

· Universidad César Vallejo
Centro de Estudios Empresarial

Especialización en Análisis Financiero

(Octubre 2003 – Noviembre 2003)

· Universidad de Lima

Escuela de Post Grado

Centro Integral de Educación Continua – CIEC

Curso de Educación Continua “Contabilidad para no contadores”

(Abril 2008 – Mayo 2008)

· Bolsa de Valores de Lima
Centro de Estudios Bursátiles - BURSEN
Curso Taller “Aprender a Invertir en el Mercado de Futuros”
(Junio 2009)

· Bolsa de Valores de Lima

Centro de Estudios Bursátiles - BURSEN

Curso Taller “Estrategias en el Mercado de Futuros”

(Junio 2009)

· Futuros Trading LLC
Seminario “Futuros, Opciones y Coberturas”

(Agosto 2009)

· Universidad ESAN

VII PADE de Operaciones y Logística
(2009)

Referencias Personales 
Sr. Ignacio N. Valdez Arrieta 


Telf: (01)6145603
Gerente División Granos                                   Cel : (01)99817264
Louis Dreyfus Peru SA

Sr., Antonio Vildoso Chirinos 


Telf: (01)5145601
Gerente General                                                Cel : (01)998168248
Louis Dreyfus Peru SA

Sra. Amelia Velásquez Córdova

Telf: (044)-220604 

Propietaria Comercial Estrella


          (044)-200978
(Trujillo)

Sr. Richard Solano Ramírez


Telf: (044)-284714

Propietario Ferretería Solano SAC

Cel: (01)99410*7120

Propietario Ferretería El Sol

(Trujillo)
Miguel Rodríguez Landa



Cel. (01)998331937

Jefe de Logística

Corporación de Cereales SAC

LUIS ALBERTO BENITES FEIJOO





Av. Larco 1161 Dpto. 201 – Trujillo – La Libertad


Calle Puccini 155-159 – San Borja – Lima


(044)949377797/ (044)280605/ (01)2244417
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