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	Resumen
	Egresado de Maestría en Administración de Negocios (MBA), dictado en la Escuela de Postgrado de la Universidad San Ignacio de Loyola, Ingeniero Mecánico – Eléctrico de la Universidad Nacional de Ingeniería, Técnico en Electrónica de Equipos Industriales, Bilingüe, Dominio de PC’s, Excelente Ortografía y Redacción, Proactivo y habilidad para el trabajo en equipo.

	Experiencia
	2008 (Febrero a la fecha)
INDEQUIPOS PERU S.A.
Lima (Perú)

Ingeniero de Aplicaciones  - Perú

· Encargado de ventas en Perú. Compresión(CAMERON Centrifuga y Reciprocante), Bombeo 

 Mecánico(LUFKIN), Generación(KAWASAKI y CAPSTONE) e Instrumentación(AMETEK, ICS)

· Cumplimiento de políticas y objetivos de la empresa para con los clientes de la cartera.

· Estrategias de ventas de entera responsabilidad en coordinación con la Gerencia.

· Venta de equipos de compresión, generación e instrumentación.

· Planificación de proyectos nuevos y en marcha de la compañía.

· Responsabilidad entera para cumplir las metas de corto, mediano y largo plazo respecto a las ventas.

· Plan de negocios definido en los clientes cautivos y nuevos clientes.

· Elaboración de FORECAST y reportes mensuales de nuevos negocios

2007 - 2008
Flowserve Peru S.A.C.
Lima (Perú)

Sales & Service Engineer  - Perú

· Encargado de toda la implementación, ejecución y desarrollo de los planes corporativos de la empresa a nivel gerencial en ventas para el sector Petróleo y Gas..
· Cumplimiento de políticas y objetivos de la empresa para con los clientes de la cartera.

· Estrategias de ventas de entera responsabilidad en coordinación con la gerencia Regional.

· Información periódica a las jefaturas respecto a todos los aspectos concernientes a la matriz de Porter.

· Planificación de stock para los principales y potenciales clientes, para reducir plazos de entrega.

· Responsabilidad entera para cumplir las metas de corto, mediano y largo plazo respecto a las ventas.

· Plan de negocios definido en los clientes HPI y aplicar los objetivos clave corporativos de la marca.
· Las funciones del CS/AE & Sales Assistance son parte necesaria de su desarrollo en la empresa.
2005 - 2006
Flowserve Peru S.A.C.
Lima (Perú)

Customer Service, Aplication Engineer & Sales Assistance  - Perú

· Capacitación en sellos mecánicos para la industria DURAMETALLIC, BW, PACIFIC, PAC SEAL
· Visitas a clientes según programación mensual y periódica de los mismos por estrategia de ventas.

· Realización periódica del FORECAST presentado a la Gerencia General 

· Información mensual de Facturación, Despachos futuros y Ventas mensuales.

· Elaboración de Cotizaciones, Ordenes de Servicio y Ordenes de Venta

· Coordinación directa con el área contable para solicitud de documentación al cliente para despachos.

· Formación técnica y comercial para liderar mercado de sellos mecánicos en Perú

· Asistencia técnica al cliente por algún problema en la instalación del producto



	
	2004 – 2005
BJ Services Intl S.A.
Piura (Perú)

Jefe de Mantenimiento - Perú

· Seguimiento de materiales y repuestos para el mantenimiento preventivo y 

       correctivo  En los equipos pesados.

· Responsable de zonas Noroeste y Selva (Andoas y Trompeteros).

· Mantenimiento de Base de datos Lotus Notes para información corporativa.
· Responsable de elaborar los planes de mantenimiento (lubricación, engrase, cambio   de componentes, análisis de fallas y otros).

	
	2004 (enero a mayo)          Malvex del Peru S.A.                                 Lima (Perú)

Asistente de Gerencia de Ventas

· Ventas de equipos de manipuleo y carga como: grúas hidráulicas HIAB, montacargas, LINDE 

Transpaletas STOCKA, grúas plegables MALVEX. Seguimiento a clientes antiguos y clientes nuevos.

· Coordinación con el área de Servicios para la buena atención al cliente.

· Elaboración de cotizaciones y preparación de información técnica para el cliente.

· Atención a nuevos clientes en la fábrica.

· Coordinación con las Gerencias por cualquier reclamo del cliente, sea de tipo comercial, técnico y/o logístico.

· Informes de satisfacción al cliente Post Venta.

· Elaboración de documentos concernientes a Concursos públicos, cartas al cliente, reportes de ventas y otros que fueron precisados por la Gerencia de Ventas.

· Elaboración de carpetas de publicidad a clientes.

	
	2002-2003
Energética S.A.
Lima (Perú)

Asesor de Ventas

· Ventas de instrumentación para empresas eléctricas, mineras, petroleras y otras que 

        tengan aplicaciones electrónicas y/o eléctricas en sus procesos. HIDROGRUBERT, EUROSMC
· Clientes en todo el Perú (Sur, Centro, Norte y Oriente).

· Responsable de elaborar, desarrollar y planificar estrategias y relaciones comerciales con
· los principales clientes.

· Mantenimiento de principales contactos y desarrollo de soluciones en ventas en el mercado nacional.
· Ciclo de ventas completo, desde el primer contacto hasta la obtención de la orden de compra.
· Mantenimiento de matriz de compra-probabilidad con los clientes mas importantes (uso de curva de Pareto)
· Elaboración e informe del FORECAST a la Gerencia General
· Visitas periódicas de índole técnico – comercial. 
· Elaboración de cotizaciones, reportes de visitas, reportes de llamadas y mantenimiento de los                   files por cada cliente.
· Coordinación con el área administrativa para despachos de mercadería y/o correspondencia.
· Reuniones periódicas con Gerencia General para plantear estrategias de venta a cada cliente.
· Cumplimiento de las visitas programadas por Gerencia General, por el cliente o por seguimientos.


	
	2001-2002
Bucyrus International Perú S.A.
Antamina (Perú)

Asistente de Planificación y Supervisor Mecánico

· Reduje en trabajo en el área de Planificación, mejorando los procedimientos y 

       controlando  el mantenimiento. Supervisión en área mecánica y soldadura.

· Organicé la planoteca de los equipos (Palas y Perforadoras).

· Apoye en las labores de mantenimiento en campo como supervisor



	
	1998–2001
Luz del Sur S.A.A.
Lima (Perú)

Analista del Dpto. Control Técnico

· Mantuve la información estadística de indicadores y metas gerenciales de la empresa, así como su organización y resultados.

· Elaboré por etapas el desarrollo del SISCAL y el SIGI, en conjunto con el área de

        Informática.

· Supervisión de los usuarios del SISCAL, y uso de resultados del mismo.

	
	1997
EXSA S.A.
Lima (Perú)

Ingeniero en Entrenamiento

· Entrenamiento teórico y práctico en soldadura y equipos para soldar.

· Entrenamiento en ventas.

· Organización del 1er Congreso Nacional de Soldadura.



	Educación
	2002 – 2004
Universidad San Ignacio de Loyola           Lima , Perú.

· Maestría en administración de Negocios, tiempo parcial.

1992–1997
Universidad Nacional de Ingeniería           Lima , Perú.

· Bachiller en Ingeniería Mecánica-Eléctrica, 5to Superior, con especialidad en Generación y Potencia.

1995-1999
ICPNA
Lima, Perú.

Graduado como Profesor de Inglés, con mención en Traducción.

1996–1997
TECSUP
Lima, Perú.

Técnico en Electrónica de Equipos Industriales, 2do puesto.

1986–1990
Colegio 1 DE MAYO – CAFAE IPSS
Lima, Perú.

Educación Secundaria, 1er puesto.

1980–1985
               Colegio S. J.Bautista de la Salle
          Lima, Perú.

Educación Primaria, 2do puesto.

	Otros cursos y habilidades


	Microsoft Office 97, Access Intermedio, Excel Avanzado, Autocad.

Curso de Soldadura Arco Eléctrico, Autógena, MIG MAG, TIG Orbital. – Agosto, Septiembre 1997

(EXSA) Expositor: Ing. Charles Vega

Cursos de Seguridad Industrial. Julio 1998 

(LUZ DEL SUR) Expositor: Ing. Máximo de la Cruz, LIMA

Curso de Liderazgo en Seguridad. Octubre 2004

(BJ) Expositor: Ing. Díaz, TALARA

Curso de Lubricación en Camiones – Agosto 2005

(VOLKSWAGEN) Expositor: Ing. Frank Agurto (LIMA)

Curso completo Aplication Engineering Training – Febrero 2006

(FLOWSERVE) Expositor: Ing. Leandro Daloy (Bs.As. ARGENTINA)

Curso de Bombas Centrífugas: Funcionamiento, Selección y Operación – 12 y 13 de mayo 2006

(ASME) Expositor.  Ing. Francisco Guerrero (LIMA)

BECA Integral en Congreso Mundial de la Energía, Buenos Aires Argentina. Octubre 2001.

HOBBIES: Música, Frontón, Basket, Natación y Juegos de Salón.

	Otros Datos
	Fecha de Nacimiento: 04 – 09 – 1974

LM.                          : 2479713747                     Pasaporte                  : 2197824

Brevete                      : AA-0239559

	Ref. Laborales
	LUZ DEL SUR SAA: Ing. Roberto Alarcón - 2719000 – Sub. Gerente Ingeniería

ENERGÉTICA SA: Ing. César Montalván – 4216566 – Gerente General

MALVEX DEL PERU SA: Ing. Manuel Vidal – 4751512 – Gerente de Ventas y Servicios

BUCYRUS SA: Ing. Fernando Armas – - 2173588 - Gerente General 

BJ Services: Ing. Mauro Cataño – 4424740 Gerente General











