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	OBJETIVO

	
	Integrarme a una organización de primer nivel y desarrollarme profesionalmente buscando siempre la optimización de los resultados requeridos con responsabilidad, eficiencia e innovación.

	EXPERIENCIA

	
	SIDERPERU –GRUPO GERDAU

Setiembre 2008 -Mayo 2009 
Gerencia de Planeamiento Operacional.
Controlador de Importaciones:

·  Conocimiento de los procesos siderúrgicos.
· Distintas modalidades de importación.
· Controles  de embarcaciones manejo de  información relacionada al embarque (conocimiento, aviso de pre embarque, origen de la mercadería, fechas de salida, llegada a puerto y a planta estimada y real, etc.).
· Seguimiento de Procesos y Proyecciones de cantidades de Consumo para una nueva importación.
· Controles por detalle  mediante Packing list.
· Supervisar  transferencias de acuerdo a los requerimientos de tubos y viales y ventas.
· Manejo de Inventarios, Rotación de stocks (Ingresos, egresos) ,Inventarios con auditoria.
· Evaluación de Resultados.
Programador de la producción:

·  Planificación de lo que se va a consumir.
· Proporcionar a planta el plan  mensual de fabricación.
· Controlar el cumplimiento del plan mensual y reprogramarlo si es necesario.
· Informes diarios y cálculos  para programar la producción y su cumplimiento eficientemente.
· Coordinar el abastecimiento oportuno de productos semiterminados.
· Control de paradas y ratios metálicos.
· Calcular Dimensiones de Productos Semiterminado
· Optimizar rutas de producción.
Contexto:

Participación activa en las reuniones de Producción, Mantenimiento y Ventas con la finalidad de Planificar la Producción.

Contactos relevantes, con la superintendencia de las Plantas, facilitadores de cada una de las líneas de proceso, personal del taller de cilindros, taller de rodillos, taller de matrices, mantenimiento y otros involucrados; para coordinar temas de  programación de  la producción, paradas y cambios de  fabricación.
SUPERMERCADOS PERUANOS  SA
 Agosto 2007 –Agosto 2008
Asistente-Gerencia Supply Chain

Area  Non Food

·  Encargado de las compras de la sección de bazar para todos los locales en sus diferentes formatos
·  Manejo de negociaciones con proveedores
· Análisis de stocks, inventarios
·  Generar órdenes de compra.
· Aplicación de Logística Inversa para la recuperación de mercadería, así como de los procesos de retorno de excesos de inventario, con objeto de darle salida en locales de mayor rotación, como requerimientos entre estos por bajos niveles de ventas medias.
· Procesamiento de pedidos.
· Análisis para la presentación de reportes.
Área de promociones

· Encargado de las promociones de todo el surtido Provincias.

· Regularización y detección de faltantes o sobrantes.

· Encargado de analizar indicadores, para adicionar  compras  en sobrestock validando cargas promociónales para el envío de mercadería, calculando en 3 tipos de condiciones de compra  (Crossdocking, entrega directa y almacenaje).

· Calcular descuentos para las promociones trabajando con las ventas y conjuntamente con el área  comercial y marketing desarrollando dinámicas para la distribución de los parámetros a utilizar.

· Aprobación de los encartes para la distribución a los consumidores,  supervisando el nivel de servicio y a su vez verificando que  los contratos figuren en el sistema

Líder de Apertura

Destacado a supervisar la apertura del nuevo local Plaza Vea –Ceres

Marzo-Abril 2008 encargado de la optimización del abastecimiento y solución de problemáticas del entorno a esta.
Junio-Julio 2008 encargado de la apertura de Vivanda  Javier Prado.
Líder Proyecto Sap.

Agosto  2008.



	
	 LUCKY SAC.

Febrero 2006 – Marzo 2007


Impulsador de ventas

· Empresa dedicada al Marketing Promocional trabajando en campañas directamente con Alicorp promocionando productos en campaña con la finalidad de elevar las ventas y llegar a la mente de los consumidores.

· Trato directo con los clientes.

E.UNGARO.C.G.S.A
Marzo 2001 – Diciembre 2003


Asistente de logística

· Participación en :Convocatoria a concurso de precios de los insumos a          comprar por la presentación de cotizaciones

· Manejo y evaluación de las características de los equipos a comprar(Catálogos, especificaciones técnicas, rendimientos)

· Manejo de negociaciones con proveedores y clientes

· Control de inventarios.

· Conocimientos de almacén

· Manejo de recepción y traslado de mercadería.

· Mejora de la rentabilidad en base al ahorro de recursos.

· Tipos de compras realizadas:

Compras de repuestos para maquinaria pesada.

    Compras de materiales para redes de agua, desagüe y electricidad.

EDUCACIÓN

1990–2000  Colegio Champagnat 


· Primaria – Secundaria.  Tercio Superior.

2001 -2007-I –Universidad Ricardo Palma

· Bachiller en Ingeniería Industrial   Tercio Superior

2007–2008 Instituto Cultural Peruano Norteamericano (ICPNA)

· Nivel alcanzado: Intermédiate  08.

2007 -Universidad  San Marcos 

· Excel –Macros Avanzado

2009 DNV – Siderperu.

· Administración  Moderna de la Seguridad.

· Inspecciones Planeadas.
datos personales

Fecha de nacimiento  : 12-04-1983

Edad                          : 26 años

Estado civil                : Soltero

DNI                          : 41711599

Capacidad de trabajo en grupo y  desenvolvimiento en todo nivel, trabajo bajo condiciones de alta presión, capaz de dar respuesta y solución rápida a problemas diversos.
REFERENCIAS LABORALES :
Freddy Fernández.

Programador –Siderperu.

Tel.043-943749169.

Williams Cruz.

Jefe de Finanzas –Siderperu

Tel.985073975

Renato Avilez.

Jefe de Logística- Siderperu.

Tel. 991074896

José Manuel Vivar

Jefe Supply Chain Supermercados.

Tel.993548590

Roberto Ochoa

Líder Proyecto SAP- Supermercados.

Telf.. 993589945.

Martín Somerchat.

Gerente Vivanda Javier Prado.

Tel.993548595..

Erick García.

Jefe de Cuentas –Lucky SAC.

Tel.993530946. 

Efraín Ungaro Espinoza.

Gerente de E.Ungaro CGSA. 

Tel.992705104.

Telef./4247543/994183072/javier_ungaro@yahoo.es

Pasaje la Huaca 181 • pueblo libre •



	



