LUIS MIGUEL PATRON ALCAZAR
Los Cedrones 444 Dpto 102 La Molina

Teléfonos  989371762 – 998108079 - 3686101
e-mail: lpatron8@gmail.com
Más de 15 años de experiencia en el área comercial. Desarrollo e implementación de estrategias comerciales en diferentes empresas. Especializado en ventas, con aptitud y experiencia en el trabajo  de equipo, facilidad de relación interpersonal y pro actividad.
Bachiller en Ciencias Administrativas especializado en ventas y experiencia en marketing.
EXPERIENCIA LABORAL

POP ART  SAC ( Empresa del grupo Letrecorp)

Empresa líder dedicada a la fabricación y venta de elementos publicitarios en plástico termoformado, con una facturación de ventas anual de US$ 2MM.  

( Junio 2,008 a la fecha).

Gerente General POP ART, Líder del proyecto estratégico, con reporte al directorio.

· Por encargo del directorio, creación y organización de la empresa con una visión estratégica, consolidando un equipo calificado y motivado.

· Desarrollo de un modelo de negocio innovador orientado a los clientes de consumos masivo, desarrollando diferentes estrategias para el cumplimento de metas.

· Elaboración e implementación de objetivos, estrategias y  planes de ventas.

· Cumplimiento de metas comerciales, incrementar las ventas del año 2,008    

( US$ 800,000) a US$ 2.2MM en el 2,009, que a la fecha han sido cumplidos.

· Implementación y ejecución de un nuevo programa de producción con tres líneas y tres turnos de trabajo.
LETREROS CORPORATIVOS  S.A.
Empresa Líder dedicada a la producción y venta de elementos publicitarios para puntos de venta con una facturación anual de US $ 6MM. (Agosto 2002 -  Junio 2,008) 
Gerente Comercial Letrecorp
Líder del proyecto estratégico comercial, con reporte a la Gerencia General de Letrecorp. 
· Creación y organización de la gerencia comercial con una visión estratégica, liderando un equipo comercial  calificado y motivado.
· Elaboración e implementación de políticas y estrategias comerciales.
· Cumplimiento de cuotas comerciales con un crecimiento sostenido del 25% con respecto al año anterior.
· Implementación de un nuevo sistema comercial, considerando categorización de clientes, cuotas por clientes, número de visitas y ruteo estándar mensual.
LABORATORIOS BRISTOL MYERS SQUIBB
Laboratorio farmacéutico transnacional (1998 -2002)
Gerente Regional
· Desarrollo  de planes y estrategias de ventas que consideraba la realidad de la región Este.

· Lanzamiento de productos, impulsando su desarrollo. 
· Cumplimiento al 100% de metas comerciales.

· Implementación de mejoras continúas en el proceso de gestión de ventas. 

LABORATORIS UPJOHN

Laboratorio Farmacéutico Transnacional (1994 – 1998)
Representante Medico

· Desarrollo de estrategias de fidelización de productos y marcas con el cuerpo médico.

· Implementación de planes comerciales de gerencia.
· Cumplimiento al 100% de objetivos comerciales. 

PAN TODOS
Empresa panificadora nacional ( 1,993 – 1.994 )

Jefe de ventas Institucionales

IBC HI SECURITY

Empresa nacional especializada en la seguridad de accesos ( 1,990 – 1,993)

Gerente Administrativo.
EDUCACION

Universidad de Lima 
1985 - 1991
Bachiller en Ciencias Administrativas

Ingeniería Industrial (7mo ciclo) 1989

ESTUDIOS COMPLEMENTARIOS
Universidad de Piura

PAD Programa de Dirección Comercial    (2008)

PAD Programa de Gobierno de personas (2007)

Herramientas de Internet y aplicaciones

 Word

 Power Point

 Excel

DATOS PERSONALES

Lugar y fecha de nacimiento
:   
Lima, 14 de Diciembre de 1964.


Nacionalidad



:
Peruana

Estado civil



:
Casado, 02 hijos
Edad




:
44 Años
Hobbie                                      :      Deporte en general Club Regatas Lima
REFERENCIAS PERSONALES

Disponibles en caso se requieran 







